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Wer ist die E-Plus Gruppe?
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Was braucht der Kunde?

• Mensch muss 
Kommunikations-
verhalten der 
Maschine nach-
vollziehen können

• Voraussetzung für 
Fähigkeit zur Kontrolle
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Kontrolle ExpertiseTransparenz
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Kontrolle - Neues M2M Control Center 

• Top-Stop

• SIM-Karten Steuerung

• Real-Time Monitoring/Reports

• Pooling

• SMS/CSD/MMS
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• Einfache VPN-Set-up

• Timer-/Pause-Funktion

• Prepaid/Postpaid

• Flexibles IP-Handling

• Test-Funktionen
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Demnächst

verfügbar



Kontrolle - Neues M2M Control Center 
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Transparenz - Neuer M2M Tarif 

• Innovatives Pay-as-you-use Preis-Modell

• Nur das bezahlen, was Sie wirklich nutzen

• Preisgünstig ab der 1. Mobilfunkkarte

• Gute Roaming-Konditionen in 30 europäischen Ländern

• Einfache und transparente Rabatte

• Innovatives Pay-as-you-use Preis-Modell

• Nur das bezahlen, was Sie wirklich nutzen

• Preisgünstig ab der 1. Mobilfunkkarte

• Gute Roaming-Konditionen in 30 europäischen Ländern

• Einfache und transparente Rabatte

Fair, transparent und einfach

Ab 1.5.
verfügbar



SIM Usermanagement Reporting Kundenverwaltung Warnschwellen

Tarif Dienste Netz Diagnose Status IP LBS Kunde Rechnungskreise
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+ + +

Connectivity Connectivity
+ SIM Management

Connectivity
+ SIM Management

+ Hardware

Expertise - Unsere M2M Geschäftsmodelle 

Umgesetzt in unserer bewährten Partnering-Strategie (Mark en-Auszüge)
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„We enable your Business!“

• Umsetzung Ihres Geschäftsmodells

• Time-to-Market

• Einzigartige Serviceplattform

• M2M-spezifische Services

• Faires und transparent günstiges Pricing

• Dezidiertes M2M-Team

• Umsetzung Ihres Geschäftsmodells

• Time-to-Market

• Einzigartige Serviceplattform

• M2M-spezifische Services

• Faires und transparent günstiges Pricing

• Dezidiertes M2M-Team

Unsere USPs:

Warum wir besser sind
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Kontakt:
INFO@M2M-PLUS.DE
WWW.M2M-PLUS.DE

Sprechen Sie uns an!


